
Mehr Umsatz & gesündere Kundenbeziehungen mit 
intelligenter MOVE CRM Vertriebs-App generieren! 
Gesunde und ertragreiche Kundenbeziehungen leben von einer professionellen 

und persönlichen Betreuung. Um Besuche noch effizienter zu gestalten und Kun-

denwünsche gezielter zu erfüllen, setzt Allergosan auf die MOVE CRM Vertriebs-

App von Mediate Systems.

Das Institut Allergosan entwickelt, 

erforscht und vertreibt seit mehr als 

20 Jahren Produkte aus natürlichen 

Substanzen wie etwa probiotischen 

Bakterien, Pflanzenextrakten und 

Mineralstoffen, die alle ein Ziel 

haben, unsere Gesundheit zu 

unterstützen, im speziellen unsere 

Darmgesundheit.

„Wir sind ein dynamisches 
Traditionsunternehmen in 
der Gesundheitsvorsorge. 
Damit unser Vertrieb auf 
Kundenwünsche vor Ort 
noch besser eingehen 
kann, haben wir uns 
entschlossen die innovative MOVE CRM 
Vertriebs-APP von Mediate Systems in 
unserem Unternehmen zu implementieren."

Mag. Christian Gsöll
Head of Marketing & Business Development
Institut Allergosan

Wie Sie im Vertrieb noch 
erfolgreicher werden!
Sie möchten mit Ihrem Vertrieb noch mehr 
Umsatz generieren? Wir beraten Sie 
gerne über die Möglichkeiten! Fragen Sie 
am besten gleich an! 

Interessiert

mich!
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Ein Partner der

Mediate Systems hat die Lösung
Ein jederzeitiger Zugriff auf kundenrelevante Daten sorgt für noch mehr Erfolg in 

Ihrem Unternehmen. Mit der MOVE CRM Vertriebs-App haben Sie ein Werkzeug, 

welches schnelle & bequeme vor Ort Lösungen ermöglicht:

• Durch eine 360°-Sicht können Sie auf Wünsche und Anfragen Ihrer Kunden 

schnell und professionell eingehen. 

• Bestellungen können vor Ort schnell & einfach aufgenommen werden und 

sorgen so für mehr Umsätze.

• Eine intelligentere Besuchsplanung sowie optimierte Fahrtstrecken im 

Vorfeld verbessern Ihr Zeitmanagement.   

• Einfache Besuchsberichte helfen Ihnen bei der Kommunikation mit Ihren 

Kunden. 

• Ab sofort behalten Sie bei Terminen, Anrufen und Vertriebsaktivitäten stets 

den Überblick. 

• Automatisierte Tages- sowie Wochenberichte sorgen für eine noch bessere 
Vertriebssteuerung.     
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